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LINKEDIN PER PROFESSIONISTI E AZIENDE:
come generare visibilitd, networking e nuove
opportunita di lavoro

19 maggio 2026
09.00 - 1300

1 Diretta di 4 ore
4 CFP Per architetti, geometri e ingegneri



Presentazione

LinkedIn € oggi una piattaforma imprescindibile per professionisti, studi e aziende che desiderano
sviluppare relazioni di valore, aumentare la propria visibilitd e generare nuove opportunitd commercial.
Si configura come uno strumento strategico per raccontare competenze, rafforzare la propria credibilita
e costruire un network professionale mirato e qualificato.

Il webinar € pensato per chi desidera utilizzare Linkedin in modo consapevole, strutturato ed efficace,
trasformandolo da semplice social network a un vero canale di sviluppo professionale e di business.
Verranno presentati esempi concreti su come ottimizzare il profilo, ampliare la rete in modo strategico e
creare confenuti capaci di generare visibilitd, interazioni di qualita e fiducia.

Durante lincontro sara fornita una panoramica completa sulle principali funzionalitd della piattaforma —
dal profilo personale alle pagine aziendali, dai contenuti ai gruppi fino agli strumenti avanzati come Sales
Navigator e le campagne sponsorizzate — con un focus sulla costruzione di una presenza professionale
coerente e orientata agli obiettivi.

Attraverso casi applicativi reali, saranno illustrate le migliori pratiche per valorizzare competenze e ruolo,
sviluppare un piano di contenuti efficace e trasformare lattivita su Linkedin in un supporto concreto al
networking, al personal branding e allo sviluppo commerciale di studi, professionisti e aziende.

L'obiettivo & fornire strumenti operativi per gestire Linkedin in modo strategico, costruire relazioni di
valore e generare nuove opportunita lavorative e commerciali nel medio periodo, massimizzando
limpatto della propria presenza digitale.

Obiettivi del webinar

Il webinar ha lobiettivo di fornire una panoramica operativa sullutilizzo di Linkedin, mostrando come:

- Ottimizzare il profilo personale e la pagina aziendale per comunicare in modo efficace competenze e
posizionamento

- Costruire una rete di contatti mirata e utile allo sviluppo professionale

- Creare contenuti che generano visibilitd, autorevolezza e fiducia

- Utilizzare Linkedin come strumento reale di sviluppo commerciale

- Sfruttare strumenti avanzati (Sales Navigator, campagne sponsorizzate, analytics)

- Integrare anche luso dell'Al per creare contenutiin modo piu veloce ed efficace

Quando
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Diretta

Durante il webinar verranno affrontati i seguenti temi:
Costruire un profilo efficace e credibile
Ampliare il network in modo strategico

19 maggio 2026

Creare contenuti che generano visibilita e interazioni di qualita

Strumenti e funzionalitd avanzate
Best practice e casi applicativi reali

Relatori

Sara Caminati

Sara Caminati e digital strafegist, consulente e docente di marketing digitale.
Da olfre 20 anni supporta professionisti, aziende e agenzie nellelaborazione di strategie di
comunicazione digitale e nella gestione operativa delle attivita di digital marketing.

Informazioni generali

Materiale didattico

Ai partecipanti verranno messe a disposizione le slide elaborate dal docente presente alle dirette web.

Crediti formativi

La frequenza al percorso formativo consente ad architetti, geometri e ingegneri la maturazione di 4

Crediti Formativi Professionali (CFP)

Quota di partecipazione
€149,00 + IVA

Ente organizzatore
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Via Londonio, 22 - 20154 Milano

02 3453 8338/3086 - Fax 02 2111 3406
www.infoprogetto.it
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ACTION GROUP SRL

Organizza eventi formativi accreditati da

Consiglio Nazionale degli Architetti Pianificatori, Paesaggisti e Conservatori
(CNAPPC)

Consiglio Nazionale degli Ingegneri (CN.I)

Consiglio Nazionale Geometri e Geometri Laureati (CN.G. e GLL.)

Consiglio Nazionale dei Periti Industriali e dei Periti Industriali Laureati (CN.P..)



